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Obsah modulu 4



• GPP nie je iba o nákupe tovarov alebo služieb 
priateľských pre životné prostredie – snaží sa znížiť 
celkový dopad vládneho obstarávania

• Dosiahnuť sa to dá znížením dopytu po tovaroch, 
službách a prácach

• Hodnotenie potrieb je o:

1. Zabránení zbytočným nákupom

2. Uistení sa, že to, čo sa nakupuje, spĺňa požiadavky

3. Navrhovanie obstarávania a zmlúv tak, aby boli
časom flexibilné
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Čo je hodnotenie potrieb?



• Používatelia obstarávania môžu byť 
interní v organizácii alebo externí 
(napr. občania)

• S používateľmi sa musí konzultovať, 
aby sa uistilo, že nákup bude spĺňať 
ich potreby

• Konzultácie by mali prebiehať pred 
začiatkom obstarávania a môžu 
pokračovať počas procesu tendru 
alebo plnenia zmluvy
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Konzultácia s používateľom



• Pred spustením tendru musí byť jasne zadaný dôvod 
nákupu (nie iba „lebo sme to kúpili aj minulý rok“)

• Potreby musia byť jasne vyčlenené v jednoduchom 
vyhlásení, ktoré potvrdzuje, že boli zvážené aj iné 
alternatívy ako len nákup, napr. zdieľanie zdrojov, 
opravy alebo vylepšenia, lízing

• Toto vyhlásenie môže byť užitočné aj pre obchodný 
prípad obstarávania

• Vyhlásenie by malo byť konfrontované na základe 
environmentálnych dôvodov
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Prečo nakupujeme: vyhlásenie o potrebách



• Hodnotenie potrieb a konzultácia s používateľom 
pomáhajú definovať predmet zmluvy

• Ten trhu napovie, čo nakupujete, a zahŕňa:

1. Či sa zmluva vzťahuje na zásovy, služby alebo
práce

2. Názov a krátky opis zmluvy

3. Príslušné CPV kódy (pre tender OJEU)

• Predmet zmluvy je dôležitý, pretože určuje rozsah 
kritérií GPP ktoré uplatňujete
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Čo nakupujeme: predmet
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Čo nakupujeme: špecifikácia

• Hodnotenie potrieb pomáha pri výbere 
vhodnej špecifikácie – či už je založená 
na funkcionalite alebo štandardoch

• Vyhýba sa kopírovaciemu prístupu

• Rovnako ako vyhlásenie o potrebách, 
špecifikácia by sa mala konfrontovať na 
základe environmentálnych dôvodov, a 
aby sa uistilo, že nie je príliš 
obmedzujúca, umožňuje mikro, malým a 
stredným podnikom súťažiť, a pod.   
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Špecifikácie založené na výkone/produkcii

• Špecifikácie založené na výkone opisujú potrebu, 
ktorú má vaše obstarávanie naplniť, namiesto 
predpisovania, ako chcete, aby sa veci robili 

• Dodávateľom umožňujú určiť najefektívnejší a 
najúspornejší spôsob, ako naplniť potrebu – a 
predložiť inovatívne riešenia s prínosmi pre životné 
prostredie

• Príklad: definujte požiadavky na osvetlenie 
kancelárskych priestorov v lúmenoch potrebných pre 
rozličné miestnosti v rozličných časoch, nie v počte 
svietidiel alebo wattoch



• Spoločné verejné obstarávanie môže šetriť zdroje a 
vytvoriť vyšší dopyt po zelených tovaroch a 
službách

• Pri hodnotení potrieb zistite, či platí nasledovné:

1. Dá sa nakúpiť podľa existujúceho rámca alebo 
zmluvy?

2. Dá sa vytvoriť rámec alebo zmluva, ktorá sa 
bude používať ďalej?

3. Môžete sa obrátiť na spoločné verejné 
obstarávanie spolu s inými orgánmi?
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Pre koho nakupujeme: spoločné verejné
obstarávanie



• Tendre OJEU vyžadujú, aby ste odhadli celkové 
množstvo a rozsah dopredu

• Nevytvára to záväzok na kúpu takéhoto množstva
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Koľko nakupujeme

• Hodnotenie potrieb 
pomáha odhadnúť 
realistické množstvo 
alebo rozsah bez toho, 
aby ste ho prekročili

• Vzťahuje sa to rovnako 
na služby a práce, ako aj 
na tovar.



• Zmluvy a rámce väčšinou trvajú niekoľko rokov a 
potreby sa časom menia

• Zmluvné podmienky by mali byť dostatočne 
flexibilné a umožňovať zmeny objemu, frekvencie 
a pod.

• Môžu tiež obsahovať formulky ako „najlepšie 
dostupné technológie“ alebo „priebežné 
zlepšovanie“ podporujúce environmentálnu 
inováciu

• Hlavne rámcové dohody umožňujú flexibilitu pri 
nakupovaní
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Ako nakupujeme: flexibilné zmluvy
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